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#2  grecchi.giampaolo3g@amail.com

imprenditore ;
3 Store, Pavia, Pavia {Italia)

Dall'esperienza maturata nel canale GDO, da luglio 2015 he aperto un negozio di telefonia in
Franchising per it marchio H3G (3 Latia). : -

-Afflancamento e farmazione alla vendita e alfufilizzo dei sistemni.

-Raggiungimento dei targhet prefissatli dalfazienda mezzo Il coordinamentio e definizione dei forecast
mensili e analisi dei report periodict.

Manitoraggio delie operazioni di vendita al fine di effettuare le azioni correttive appropriate per
riportare, | risultati effettivi, in linea con quelli desiderarti e pianificati.

in oftre mantenere gli standard di qualita commerciali e assistenza, ¢

Businass Developer.

Ricerca e definizione di opportunita di business dagli attuali e nuovi clienti, mezzo i seguenti processi:
-Definizicne del Budget relativo ai costi fissi delf'attivita.

-Definizione del Budget relativo agli investimenti pubbliciari sia web, social che pianificazione delle
azioni sul territoric di Co-Marketing, sponsorizzazioni ed eventi.

Geslione magazzino:
-Analisi della merce e fatiurazione sia attiva che passiva.

-Definizione dei costi e ricavi di competenza.

Team Manager
Seven Consulting, Roma (ltalia)

Masshmizzare le opportunita di vendita e la redditivita dello Store situato nel pieno della galleria di un
centro commeerciale. Dove Felevata pedonalita rende frenetica e complessa lattivita di vendita.

-Mativare e coordinare gli elementi del proprio team.

-Selezione Personale, Recluting.

-Farmaziona e sviluppo delle risorse in Sturt Up "Seller” & "Promoter”.

Raggiungimento degti obbiettivi prefissati mezzo forecasting.

Gestione delio Store:

-Mantenere in visual merchandising sempre aggiomato ed in linea con le indicazioni del Brand.
-Gestione ordini merce e giacenze magazzing.

-Gestiona Custumer Base.

Obbietlivi raggiunti:

3 Volte miglior Team d'ltalia.

Store Manager
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Cugricuium vitae Gracchi Glampaolo

Seven Consulting, Roma {lalia)

Massimizzare le opportunita di vendita e la redditivité'dello Store,

Follow Up dei risuliati commerciali e del livello di gradimento e soddisfazione dei clienti.
Focus: .

-Garantire it miglior servizio possibile ai clienti sia Consumer che Business.
Raggiungimento degli obbietiivi prefissati mezzo forecasting. :

-Mantenere i visual merchandising sempre aggiomato ed in linea con le indicazioni dal Brand.
-Gestione ordini merce e giacenze magazziono.

-Formazicne e sviluppo delle risorse in sturt up "seller e "prometer”.

Obbiettivi raggiunti;

-2 Volte miglior venditare d'ltalia.

-1000 contratti alto vatore in un anno.

2Gen. 11-1Giu. 13 Agente di commercio
' : Vega Accessari, Ziano Placentino (ltalia)
Accassort per la telefonia.
Zona contrattuale: Lombardia ed Emilia Romania.
Qligopalio e distribuzione.

Consegtire gli obbiettivi di fatturato e margine, aftraverse la gestione di un efficace rapporto
commerciale con i clienti assegnati o acquisiti mezzo calendario appuntamenti definito in autonomia.

-Definizione di piani promozionali con | clienti nel rispetio degli obbittivi prefissati.

-Gestire ed assicurare gli assorfimenti mezzo analisi dei risultati cornmerdiali e pianificazione delle
opportunitd di vendita.

Massima sinergia con il reparto commerciale e amministrazione.

Assicurare il buon fine dell'affare.

Focus: )

-Efficienza, mezzo la planiicazione di un calendario appuntamenti, ed evasione ordinl immediata,

-FHicacia, mezzo i costatante menitaraggio deila merce venduta, atiribuzicne def Budget, scontt e
promozioni.

Grande distribuzione - Eletronica Specializzata.

MediaWorld, Trony, Euronics, Feltrinetii.

Allestimentc griglie, mezzo analisi def risultati commetciali e Visual presso i puntt vendita.
Presa ardini e gestione resi.

Raggiungimento budget di fatturato e per merciologia di prodotto.

Follow up dei risultati commerciali,

10t 0828 Feb. 12 Venditore auto
Concessionaria Opel Eflebi stl, Pavia (talia)
Entrato in azienda come apprendista.
Vendita veicoli nuov ed Usatl.
Fallow up det risultati commerciall.
Raggiungimento degli obbiettivi commerciali.
Gestione fiere ed eventi.

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

10/09/2002-17/06/2007  Diploma di maturita, Tecnico della grafica pubblicitaria Livella 4 QEQ
IPSS L.Cossa, Pavia {ltalia)
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1 Mag. 18—alla data atuale

1 Mag. 18-alla data attuale

1 Set. 17-alla data attuale

1 Feb. 12-15 Giu. 12

COMPETENZE PERSONALI

Lingua madre

Lingue straniere

inglese

Competenze comunicaiive

Competenze organizzative e
gestionali

Competenze professionalt

244419

Curricuium vitae Grecchi Giampaolo

Generali;

Matematica, Inglese, Diritto, ltaliano, Storia.

indirizzo:

Psicologia, Storia deliarte, Marketing and Promotion, Pianificazione Pubbiig{taria, Progettazione
Grafica, Fotografia. )

Punteggio:
91/100

Digital Comunication, Esperto in Social Network
MyWeb Schoot - Attantis Comunication, Roma {ltalia)

Social Media Marketing

Marketing digitale .
Google Digital Training, Pavia (lialia}
Marketing digitale

Cononscenza lingua Inglese Lvallo 4 QEQ
WallStreet English, Pavia (1talia) . #

inglese e inglese professionale.

Agente e Rappresentante di Commercio
Camera di Commercio Industria Artigianato e Agricoltura di Pavia, Pavia (lialia}

Corso abitante Agenti @ Rappresentant di commercio

italianc

COMPRENSIONE PARLATO 'PRODUZIONE SCRITTA

Ascaolto Lettura Interazione Produzione orale
B2 B2 B2 B2 B2
Livalli: A1 e AZ: Utente base - B1 e B2: Utente autonomo - C1 e C2: Utente avanzato .
Quadro Comune Europeq di Riferimento delle Lingue

Ecceltent dofi di comunicazione e ascolto maturate durante la cariera e la formazione professionale.

Attitudine al lavoro di gruppo e coinvolgere gii atri coliabaratori verse il conseguimento di obbiettivi
oMU,

Capacita organizzativa & di pianificazione sviluppata afiraverso le procedure di pianificazione di visita
e di gestione del portafoglio clienti.

Predisposiziane al problem solving data dail'approccio coflaboraiivo adottato negli inconti con i client,
finalizzato alla comprensions delle loro esigenze & allindividuaziona defia soluzione pill idonea, oftre
che nelia gestione come prima interfaccia del problemi emersi nelluso dei servizi ele contestazion
dei clienti.

Carsi di Formazione Professionale Conseguiti:
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Competenze digitalt

Patente diguida

ULTERIOR! INFORMAZIONI

Trattamento dei dati personali

24/4/19

Curriculium vitae Gracehi Glampaolo

YourTrainer Group

-Genioin 21 diord.

-Your One

- Trghet ed obbistivi-

PDA Training srt

-LT Leadership Fraining. i
-DLT Decisione (Approfondimento LT).

-FFIT Fede e Fiducia (Approfondimento LT).

-PMLT Perseveranza e Meta (Approfondimento LT).

-Psicosomatica (Approfondimanto LT).
-Comurnicazione Efficace PNL. !
Performa Strategy

-Forum lelie eccallenze.

-MNew Digital

-Comunicazione efficace PNL.

Fione . . \ . .
Elabgget © Comuricazicne Creazione di : Sicurezza . Rioluzione di
. i ' Contenuti Ll oo problermi
informazioni : :

Utente avanzato | Utente avanzato - Utenie avanzato - Utente avanzato f Utente avanzato

Campetenze digitali - Scheda per lautovalutazione

]

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base ail'art. 13 del D.
Lgs. 196/2003 e all'art. 13 del Regolamento UE 2018/879 relativo alla protezione delle persone fisiche
con riguardo al trattamento det dati perscnali.
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